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CAPTACION

Segun el servicio o linea que se

El proveedor se Explicamos los dos : : :
comunica con Meridian. esquemas de exportacién. ajus'ge a.tus necesidades, considera
los siguientes puntos: =
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+ « Las cargas iniciales son de bajc
monto a crédito, con plazos

VENTA POR 60 dias. |
COMISION - El precio de compra corre

valor de distribuidor.

[ ¢COMO TE AYUDAMOS? ¢COMO FUNCIONA? \ ¢Qué necesitamos?
- Costo de venta del prod
Meridian.
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Meridian S Producto llega a EE. |E’|r==% Meridian comercializa
UU. listo para venta. T_@ Y Vendeen el mercado.
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Meridian USA recibe . e I
>, . Proveedor recibe pago . |
&?@ G CEIRICI proporcional, segun ﬁ

consighacion para venta. venta de productos.

Costos que asume el proveedor:
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@ RESULTADO
I’V | FINAL

*Meridian puede encargarse por un cargo mensual adicional*

Bxk 808 =
all: st [EZ]
Producto posicionado Relacion a largo plazo Diseno Visual ‘ ‘ Expande tu negOC|O al

en el mercado entre Proveedor EE.U U. con nosotros.
de EE. UU. y Meridian.




